FINANCNI PORADENSTVI PODLE

K2 Finance

Neékteré cesty vedou nahoru ... Pojd’te je hledat s nami!

Trocha odvahy je cennéjsi nez tuna opatrnosti.
Theodore Roosevelt



FINANCE

nékteré cesty vedou nahoru

Financ¢ni poradenstvi podle K2 Finance

Finan¢éni poradenstvi patfi ve vyspélych zemich zapadni Evropy mezi uznavané a
respektované profese. V Ceské republice skute¢né finanéni poradenstvi zatim stale jesté stoji
na svém pocatku a v dalSich letech nas ceka silny rist a expanze tohoto oboru. Nyni je
na finanénim trhu skuteénych poradcti jen velmi malo. Za finanéniho poradce se dnes
bohuzel vydava kde kdo a statni regulace je vtéchto oblastech zatim velmi slaba. Proto
vérime, Ze nase spole¢nost pomize tuto situaci zménit k lepsimu.

Nase strategie:

Zdkladni firemni ucel
2Zvysenim finanéni gramotnosti a dobrym
edenim dovést co nejvice lidi k financni nezdvislosti
svobodé. A tim zlepsit kvalitu Zivota v mistnim, ndrodnim a
mezindrodnim méritku.

 ZaMadnipravida:

Stav zajmy a potreby klienta na prvni misto

Znej a dodavej svlj produkt v té nejlepsi kvalité

Buduj a rozvijej v ramci K2 svou vlastni firmu

Stéle zvysuj svou kvalifikaci

Drz se firemnich postup( a pravidel

Méj a nasleduj svou vizi

Bud' lepsi nez konkurence

Stav svou praci na pravidelném a dlouhodobém servisu

00 N O U
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nékteré cesty vedou nahoru

Nase historie zac¢ina v roce 2002, kdy jsme tehdy jesté v ramci jiné spolec¢nosti zacali ucit lidi
jak hospodarit s penézi. V roce 2009 vznikla kone¢né samostatna firma K2 Finance, s.r.0. a
nase snahy o to, dovést co nejvice nasich klientti k finanéni nezavislosti, se rozbéhly naplno.
Vysledkem naseho snazeni jsou lidé, ktefi ziji finanéné vyrovnany a stabilni Zivot s rostouci
Zivotni rovni a s jistotou, Ze jsou pripraveni na vSechny okolnosti, které mohou nastat nebo
které nastanou urcité.

Nase vize

Finanéni poradce podle K2 neni jen strohy odbornik, ktery prinasi klientovi ¢isté technickou
radu. Je to spise rodinny pritel. Je to ¢lovek, ktery musi v prvni radé detailn€ poznat svého
klienta, musi znat podrobné jeho mozZznosti a musi mit prehled o jeho pranich a cilech.
Pro nas nejde jen o jednorazovy obchod, i kdyby byl sebelepsi. Mnohem dtlezit€jsi je
dlouhodoba spoluprace postavend na vzajemné divére a otevienosti pii poskytovani
profesionalnich poradenskych sluzeb.

Finance jsou neustale se ménicim prostredim a dlouhodobé uspét v této oblasti mohou jen
lidé, kteri maji kvalitni zazemi, pravidelny prisun kvalitnich informaci a ktefi maji svijj cil a
védi, co chtéji. Nasim klientim se snazime prinaset vic nez jen kvalitni produkty za dobrou

cenu. Prinasime proto také radu sluzeb vramci dlouhodobého klientského servisu a
programy nad ramec béznych klientskych portfolii.

Finanéni poradce je povolani stejné diilezité jako lékar. My samoziejmé nasSim klientim
nepomihame fesit jejich zdravotni problémy a nepredepisujeme léky, ale neni nahodou
zdravotni stav kazdého ¢lovéka v CR napojen i na jeho finan¢ni situaci?

4 Kolik lidi, ktefi maji finan¢éni problémy, napiiklad kvili velké zadluZenosti, neni
ve stresu? Kolik je lidi, kterym velk4 voda odnesla veskery jejich majetek a oni ho méli
pojistény Spatné nebo snad dokonce vibec?

4. Kolik z nich bylo po této udalosti psychicky v poradku?

4. A co tieba kdyz Vam veskeré Vase tspory na dichod odplavou i s §éfem finan¢niho
ustavu nékam na Bahamy?

Neni tohle ve chvili, kdy je Vam Sedesat a chystate se do diichodu, na infarkt?

4. Neumime klienta ochranit proti tomu, aby mu velka voda odnesla diim, ale umime mu
jeho dim zajistit tak, aby si poté mohl bez obav postavit novy diim za penize
od pojistovny.

4. Nemuzeme klientovi zakazat, aby si bral avéry, ale nasi klienti nemaji potiebu se prilis
zadluzovat. Maji totiz vlastni penize a finan¢ni rezervy, které pravidelné vyuzivaji. Pokud
uz si nasi klienti berou uvéry, jsou to nizko arocené uvéry predevs§im na reseni bydleni.
NemiiZzeme zarucit, Ze se na ¢eském trhu neobjevi dal$i podvodnik. MiZeme ale zarudit,
Ze nasi klienti u néj penize mit nebudou!
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Budeme rozvijet nasi ptisobnost postupné do dalsich statii vychodni
Evropy a vkazdé zemi nasi ptisobnosti budeme postupné patrit mezi
nejvyznamnejsi hrace mezi poradenskymi spoleénostmi.

ZvySenim finanéni gramotnosti a dobrym vedenim dovést co nejvice lidi
k financ¢ni nezavislosti. A tim zlepsit kvalitu zivota v mistnim, narodnim i
mezinarodnim meéritku.

4. Co znamena finan¢né nezavisly a svobodny ¢lovék?
Svobodu slovnik definuje jako moznost uplatnit svou svobodnou viili, volné se rozhodovat
a jednat a jako stav bezstarostnosti. Pokud ptijdeme po ptivodu tohoto slova, zjistime, zZe
pochazi z Lotysskych slov suo — pot, kde suo znamena ,sviij“ a pot — ,pan“.
Nezavislost je slovnikem definovana jako samostatnost.

4. Pojdme se na tyto definice podivat z finanéniho hlediska! Polozim Vam nékolik otazek a
sami si na né zkuste odpovédét:

Jak moc je svobodny ¢lovek, ktery bere 25 tis./més. a jeho vydaje jsou 24 tis./més.?

Je svobodny ¢lovek, ktery neméa zadné rezervy a ma strach, ze ptijde o praci?

Jak moc je svobodny ¢lovek, ktery si na svou dovolenou musi ptjcit?

Jak nezavisly je ¢lovek, ktery po trazu piil roku Zivori pouze z nemocenské?

Jak nezavisly na rodicich je mlady ¢lovek, ktery vstupuje do Zivota s nulou, nebo jesté hir
- zatizeny studentskym tveérem?

Jak jste svobodni ve chvili, kdy splatky Vasi hypotéky zvladate v pohodé€, ale stile
premyslite o tom, co by se stalo, kdybyste onemocnéli, prisli o misto nebo nastaly
necekané vydaje?

4. Jednim z klicovych slov je gramotnost. Pokud byste klientovi pouze ukazali, co ma délat,

on to udéld. Ale pokud tam nebudete znovu a znovu vtu pravou chvili, klient brzy
na postup, ktery jste spolu ptipravili, zapomene a ptijde znovu svou vlastni cestou. To,
¢eho my musime u klientdi dosahnout, je, aby cesta, kterou zvoli, byla spravna. Na to, aby
mohli zvolit spravnou cestu, musi mit potiebna data a vzdélani.
Tahle cesta znamena spoustu prace pro poradce i pro klienta. Poradce je ten, kdo klienta
musi na jeho dalsi studium nasmeérovat, a také mu ho musi pomoci aspésné absolvovat. A
hlavné mu musi pomoci veskeré nové myslenky a napady dostat do zZivota a udrzet je
v ném.

NAas produkt:

Prosperujici, finan¢né nezavislv klient.
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Pavel Mudra — vykonny reditel

Co ve firmé chces a co ne?

Urdité chcei, aby lidi u nas ve firmé méli odvahu. Naptiklad odvahu ptekonat sami sebe. Nebo odvahu
fikat, co vidi. A tikat to, at uz se to tyka firmy, klientdi, partnerskych firem, kolegti, nadrizenych nebo
vedeni firmy. Co ve firmé urcité nechci je strach. Strach totiz blokuje rozvoj. Strach blokuje dobré
vztahy. Strach vnasi nejistotu. Strach zabranuje vidéni feSeni. Zbabély ¢lovek stale vidi ohrozeni i tam,
kde neni. Zbabélec nedokaze vidét pravdu. Jen odvazny clovék dokaze vidét skutec¢nost takovou, jaka
je. Jenom odvazny ¢lovék dokaze jit a prekonat véci, které nejsou bézné. Jenom odvazny ¢lovek dokaze
délat velké véci. Jenom odvazny ¢lovek je schopen vidét pravdu a fikat ji. A jenom takovy miZe v Zivoté
dlouhodobé uspét. Jsem rad, Ze nas soucasny tym je slozeny z takovych lidi. Jsem na né hrdy. Neboji se
prijit a Fict svlij nazor. A prave takové lidi chceme.

Cim je podle Tebe dana kvalita poradenstvi?
V posledni dobé se zvySuje dohled statu nad touto oblasti. Mij nazor je, Ze kvalita

poradenstvi neni dana tim, kolik papirt u klienta vypisu a kolik mi na sténé visi registraci.
Jde prece pouze ajen oto, co skutecné umim ajak to sklientem myslim. Ato je dano
kulturou firmy, hodnotami, které se v ni prosazuji.

Ceho si nejvice vazis na zaméstnancich a spolupracovnicich K2 Finance?
Jejich dtvéry. Ta obrovsky zavazuje. Ale zaroven je to motor, ktery nas zZene dopredu. A taky

7e si na nic nehraji. Ze jsou sami sebou. A presto dok4Zou fungovat jako tym, kde se jeden
miiZe na druhého spolehnout.

Jak vznikl nazev K2 Finance?
Lidé se casto ptaji, proc zrovna K2 Finance. Ze pry ,Finance“ jsou jasné, ale pro¢ K2?

Uz dva roky pred vznikem K2 Finance jsem si jednoho dne uvédomil, Ze charakteristiky, které
chci mit ve svoji firmé, zacinaji vétSinou na pismeno ,,K“.

4. Komunikace

4. Kvalita

4. Kvalifikace (uceni se novym vécem)
4. Kompetence (schopnost dobte vykonavat svoji praci)
4. Kooperace (spoluprace)

4. Kreativita (tvorivost)

4. Kariéra pro schopné

4. Klienti, ktefi jsou spokojeni

4. Kredit (dobré jméno)

4. Kontakty

4. Kamaradska atmosféra

Tehdy jsem si sedl a tenhle napad s pismenem , K“ jsem sepsal a nazval jsem to ,,Projekt K“.
Bohuzel jsem ho v tehdejsi firmé mohl uskutecnit jen c¢aste¢né. Ale ta myslenka byla stale
Ziva.
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Kdyz jsme hledali vhodny n4zev pro nové vznikajici firmu, rekli jsme si, Ze chceme, aby z néj
bylo jasné, Ze jde o finance. Dale jsme méli jasno v tom, Ze musi vyjadfovat moznosti, které
spoluprace s nami nabizi. A zaroveri aby z ndzvu vyzafovalo, Ze nejsme firma pro padavky. Ze
je mozné u nés zazit aspéch. Ale Ze tento uspéch nebude tplné€ zadarmo. Ono totiz podle
naseho nazoru zadny uspéch neni zadarmo.

A tak jsem sedéli a vymysleli nazvy. Popsali jsme dva papiry velikosti A4 a ten pravy napad
stale neprichazel. Az jsem vytahl sviij dva roky stary ,projekt K a vysvétlil jsem ho svému
spole¢nikovi. Jemu se to libilo a fekl: ,Tfeba 10K Finance?“. V tu chvili bylo jasné vidét, zZe i
on citi, Ze to jesté neni to pravé. A ja jsem mu na to fekl: ,Vis, myslim, Ze ze vSech téch K jsou
dvé K nejdtilezitéjsi. Komunikace a Kvalita“. A on povida: , To je fakt. TakZe 2K? Nebo K2?“ A
v tu chvili jsme se na sebe podivali, protoze nam doslo, ze K2 je hora. Druh4 nejvyssi hora
svéta, ktera je ovSem znamé tim, Ze je to nejobtiznéjsi hora svéta. Zatimco Mount Everest
do roku 2008 zdolalo pres 1.400 lidi, na K2 tuspésné vystoupilo jen néco kolem 200
horolezcii. Myslenka K2 se ndm hodné zalibila.

Kdyz jdete do vysokych hor, nevezmete
si ssebou padavku nebo cloveéka, na
kterého se nemuzete spolehnout. Ten by
vam mohl zpisobit vazné problémy. Na
druhou stranu, kdyz uz si dohor
vyberete partika, pak ho nemiizete jen
tak nechat na holickach. A presné tak to
u nas funguje. Hodné si vybirame, nez
nékoho vezmeme do tymu. Ale za toho,
kdo uZ je na palubé, bojujeme jako lvi a
pomiizeme mu zvladnout prakticky
cokoliv.

Chceme nasi firmu dostat do stavu, kdy budeme moci fict, Ze vSechna vyse uvedena ,, K“ jsou
splnéna. A az jich dosdhneme, tak prosté vymyslime nova ,K“, za kterymi piijdeme ©.

Stale pro nas zustavaji nejdilezit€jsi Komunikace a Kvalita. Neustale pracujeme na tom,
abychom vtom byli lepsi a lepsi. Vime, Ze se vidy da néco zlepSovat. To je nas zplisob
fungovani — vzdy je co zlepsit a kazdy problém se da vytesit. Ale nevéite nam. Prijd'te se
k ndm presvédcit.

A mimochodem...chtéli jsme, aby se nazev firmy dal piecist ¢esky. A ,,K2 Finance“ urcité jde.
Az pozdéji jsme si uvédomili, ze kdyz se to piecte anglicky, je to ,,Kej tu fajnens®, coz napadné
pripomina , Key to finance” (¢te se ,,Ky tu fajnens®). To v ¢estiné znamena ,kli¢ k financim®.

Af je tedy nase firma tim klicem k Vasi aplné finan¢ni nezavislosti.

www.kafinance.cz info@k2finance.cz
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Jiri Cimpel — obchodni reditel

K2 Finance je pro meé v pruni radé skvela sance. Kdyz se na jare 2009 objevila prileZitost
stat se spolecnikem v K2, nevdhal jsem. Mél jsem do té doby za sebou uz 7 let prace
ve finanénim poradenstvi, pocinaje posty poradenskymi, pies posty manazerské
konce postem reditelskym. Dnes mohu s odstupem priznat, Ze po prvotnim nadSent prisly 1
obavy z odchodu zjiz zabehlé firmy, z atraktivniho postu a ztymu, vjehoZ ramci jsem
ptisobil tadu let. Presto jsem do K2 vstoupil a velmi rad. Finanéni poradenstvui je pro me
srdecni zalezZitost. Existuje jen velmi mdalo oboril, ve kterych miizete délat skutecné
prospésnou praci, pomdhat lidem a vydélat si pritom opravdu hodné penéz. A SKUTECNE
finanéni poradenstui takové opravdu je.

Byt dobrym poradcem neni jednoduché. Tato profese jesté nema zabehnuté standardy a
meritka profesionality a finanéni poradci neziskavaji automaticky prestiz a zajem
verejnosti. Ale to je pravé prileZitost! Dal jsem si s K2 Finance za cil vnést do ne vzidy
etického prostredi poradenského sektoru vice etiky, férovosti, profesionality a kvality. Nejde
o velka slova a gesta, ale o mnozstvi dil¢ich uspéchit a pravidelné prace, protoze dokonalost
spociva v detailech.

Co Vas s Pavlem vedlo k tomu, Ze jste zalozili K2 Finance?

V prvni fad€ to byla skvéla myslenka. Finanénimu poradenstvi jsme se pred K2 vénovali pres
7 let v ramci jiné poradenské spolecnosti. 7 let jsme sbirali zkuSenosti a vyvijeli technologie
pro efektivni fizeni a rozvoj tymu, pro kvalitni zaskoleni poradcti. A vyvijeli jsme vzdélavaci
systém pro nase poradce tak, aby byli schopni zajistit svym klientim kvalitni dlouhodoby
servis. Zacatkem roku 2009 jsme dospéli do bodu, kdy bylo na ¢ase vydat se svou vlastni
cestou a vyuzit naplno vSechny nabyté zkusenosti. Nasim cilem je, dovést co nejvétsi pocet
klientt k finan¢ni nezéavislosti, a pravé proto vznikla K2 Finance!

Jak bys popsal tym K2 Finance?

Pro mé je K2 ,druha rodina“. Neni snadné se k nam dostat, ale lidé, kteti prosli naroénym
vybérem a stali se soucasti naseho tymu, s nami spolupracuji dlouhé roky. Velmi si vazim
otevienosti a nadSeni nasich lidi. Nejde vzdycky vSechno hladce, obcéas prijdou potize, které
jsou tieba rychle Fesit, a ja si cenim pristupu nasich lidi. Dokazi se v téchto chvilich spojit a
tahnout za jeden provaz. Lidi v K2 jsou zkratka takovi normélni neobycejni lidé, kteii se
spojili za jasnym ti¢elem pomahat jinym lidem na jejich cesté k finanéni svobodé.

Jakou budoucnost ma podle tebe finané¢ni poradenstvi?
Ceska republika je ve srovnani se zdpadni Evropou a USA stéle jesté rozvojovym trhem. A

proto pokud se podivame na prestizni postaveni finan¢nich poradct v USA, srovnatelné s
pravniky, mtzeme z toho snadno usoudit, kam sméruje tento obor i u nas. Obor finan¢niho
poradenstvi patti v USA dokonce mezi nejperspektivnéjsi povolani pro mladé lidi do 26 let.

Po strance piijmové se CR postupné piiblizuje zapadni Evropé. Ale penize, co si Cesi
odkladaji stranou pro zabezpedeni své budoucnosti, které by je mély dovést k finanéni
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nezavislosti, jsou stidle na VELMI nizké trovni. A pravé tento fakt FINANCE
prinasi nasemu oboru v dal$ich 20 letech velmi dobrou perspektivu ke e
silného a stabilniho ristu.

Vsichni jsme se setkali s tim, ze nékdo prisel o praci i po tom, co nékde pracoval 30 let. Proto
se lidé casto dostavaji k diskuzim o tom, kde vlastné maji hledat pracovni jistotu. My nasim
poradciim garantujeme jejich klientsky kmen, tzn. Ze jejich klienti jsou pouze jejich klienti. A
pokud se takovy poradce stara pravidelné o svych 300 klientdi, garantuje mu tento pocet
klientti pri pravidelnych servisech jiz velmi atraktivni a jisty mési¢ni prijem.

Co té nejvic bavi na téhle praci?
Nejvic mé€ bavi sledovat, jak lidé, se kterymi pracuji, jdou nahoru. Je skvély pocit pozorovat
jejich profesni i osobni riist a vidét, jak si postupné plni své sny.

Casto pfijmeme mladého ¢lovéka s ne piili§ dlouhou pracovni historii a vedeme ho celym
tvrdym zaskolenim a tréninkem az k postu finan¢niho poradce. Potom, co se stane poradcem,
za¢ini pro néj nova etapa a to je cesta k tomu, aby se stal respektovanym odbornikem
voboru. A po celou dobu miizete pozorovat to, jak se tento ¢lovek méni z nezkuseného
novacka na skuteéného odbornika, jak se méni postoj jeho okoli k nému, jak on sAm postupné
ziskava novy postoj k zZivotu a jak si postupné plni svoje sny.

Jaké lidi hledate?

Hledame jedince, ktefi maji chut néco ve svém Zzivoté zmeénit. Musi to byt lidé, ktefi jsou si
védomi toho, Ze za nimi musi byt vidét konkrétni vysledky. Pokud projdou nasim vybérovym
Fizenim, ¢ek4 je tvrdy trénink a hodné studia, ale potom co to zvladnou, maji Sanci se pripojit
do tymu, ktery ma ambice stat se jednim z nejuspésnéjsich v oboru.
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Katka Lembejova — nejlepsi poradce K2 Finance

Co je tvym kli¢em k tispéchu ve finanénim poradenstvi?

Jak to délam? Prave, Ze uplné jednoduse. Tak, jak to je v zakladnich priruckach, stéale se
drzim toho, co jsem se v nich naucila. Davam si zalezet na diiveére a porozumeéni s klienty,
jsem u nich sama sebou a na nic si nehraju. KdyZ néco nevim, a myslim, Ze je toho jesté dost,
co nevim, tak jim vse fikdm narovinu a
oni to vSe berou, protoze ve mé maji
dtvéru.

Takze vytvarim skvélé vztahy, drzim se
smérnic a buduji velkou davéru.... A
ono to funguje.

Jak éasto studujes a co?

Produkty studuji na stredeénich
akademiich, doma se ktomu moc
nedokopu. A jinak se hodné vzdélavam i
externé ve vécech, které mi poméahaji

4

v osobnim Zzivoté, a tim jistéjsi se citim i v tom pracovnim. Jaka knizka mi hodné pomohla?
Minutovy manazer, ta vazné nema chybu, kdyz se pouZzivaji véci, co jsou v ni, tak miize byt
uspésny prodejce opravdu i délnik :-).

Jakeé jsi méla zacatky a s ¢im ses nejvic prala?
Zacatky byly désné, x-krat jsem sedéla a rikali si, pro¢ mi vSechny schlizky odpadavaji?

Méla jsem ze zacatku samé mladé klienty, ktefi schiizky rusili. A taky jsem se prala i
s rodinou, tati mé od toho hodné odrazoval. Taky jsem si fikala, to nemtzu zvladnout, kdyz
jsem vidé€la 1. schtizky s Jirkou Cimpelem, rikala jsem si:“takhle mluvit s lidmi, to bude pro
meé tézké.“ Ale po par vlastnich schtizkach mé ta prace vazné chytla, iikala jsem si, Ze je skvélé
mit praci, pii které si chodite popovidat slidmi pii kafi, oni se Vam svéiuji a Vy jim
pomahate. Tak jsem si na ten tyden planovala i 18 schiizek a vice, abych se poradné rozjela.

Nevid€la jsem zadné zabrany pti schiizkach u klientd, fikala jsem si, Ze kazdy élovék musi
preci néco potrebovat, zZe z kazdé schiizky bude obchod a spoluprace do budoucna, Ze preci
nase prace je pro lidi velmi prospésna. Kdo sam z klient by se preci chtél zaobirat, jaka
pojistka je lepsi a kam si uloZit penize, aby to pro né bylo to nejleps$i, kdyZ na tohle vSe muze
mit finan¢niho poradce. MtiZze mit nékoho, o koho se opre, kdyz je potieba. A to se mi taky
strasné libi, ze délam préaci, ktera lidem hodné prinasi a jsem pro né dilezita. Tak tyhle
myslenky mi pomohly na za¢atku a pomahaji i nyni.
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Tvym heslem je: ,,prace je hra“. Muzes to vysvétlit? FINANCE

nékteré cesty vedou nahoru

Vse je hra, kdyby ne, tak by byl Zivot moc vazny a to pteci nikdo nechce.

Taky jsem se ze zacatku bala chodit ke klientim: ,,Co kdyz tam néco pokazim?! Oni jsou pteci
starsi a urcité i zkusen€jsi nez jsem ja?! Jak jim mam radit zrovna ja?!“....

Ale, konec koncii, jsou to vSichni jen lidi, jako jsem j4, i oni maji pravo néco pokazit, tak ani ja
nemusim byt dokonala.

Je to jen hra .... nékdy i prohravim- ne kazdy klient si chce nechat poradit, ne kazdého
klienta ziskdm na svou stranu, ale co..... mam hlavné spoustu spokojenych klienti, ktefi mé
berou, a nedali by na mé dopustit. A kdyZ se mi zrovna nedafi a mam obdobi, kdyz se mi
nedari ziskat né€jakého klienta, tak se podivam na ty klienty, ktefi jsou se mnou spokojeni, a
to mé vzdy nakopne. Proto je to jen hra a nic vazného. Nemusi se mi vZdy vSechno povést. Ale
kdyZ se mi zrovna néco nepovede, ziskavam tim zkusSenosti na dalsi pripady, kdy se mi to uz
treba povede.

Tim se clovek stava zkusenéjsi a mtize hrat na vyssi trovni.
Vzdy kdyz zapnu telefon, mam tam heslo ,,Je to HRA“ abych to nebrala tak vazné.

Jak ziskavas klienty s investicemi pres 5 tis./més.?

Netlaé¢im klienty do obchodi. ,,Chces, nechces“? Uréit€é mi k tomu pomaha Financ¢ni analyza,
kde zjistujeme, co by klient chtél mit a co uz m4, a pri tom hledame, kde je klienttiv problém,
ktery se s nim snazime vyresit.

Nejezdim na schtizky s myslenkou, tam musi byt obchod, tam urvu plno BJ..to nefunguje.
Musim mit silnéjsi zdmér pro to, abych tam udé€lala jednotky. Jako jet tam s tim, Ze klientovi
chci pomoci.

Takze jezdim ke klientiim se spravnym tcéelem!!

A jaky je tviij dalsi kariérni post, kterého chces dosahnou, a jak to mas v planu
udélat?

Chci se stat manazerkou a pomahat lidem byt hodné spésni. A také starat se o mé stalé
klienty, aby ode mé dostavali maximalni servis.

Dala jsem si cil, ucit se jak vést lidi a nabirat schopné lidi.
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FINANCE

niktert cesty vedou nahoru
4. Seridzni, férovy, profesionélni a individualni ptistup

4. V7dy cerstvé a objektivni informace ze svéta financi

4. (Optimalizaci naklad

4. Prehodnoceni stavajicich smluv a jejich pripadnou aktualizaci

4. Poradenstvi Sité klientovi na miru

4. Pravidelny servis

Kolik sluzby financ¢niho poradce stoji?

Finanéniho poradce z K2 Finance neplati klient. Snazime se pomahat hospodarit s penézi
vSem lidem bez rozdilu pfijmu. Proto nas misto klienta plati finané¢ni ustavy, u kterych
s klientem jejich finanéni plany sepisSeme. Je to véc, ktera je ve svété standardem.

Kdo potrebuje finan¢niho poradce?

Jsou lidé, ktefi maji pocit, Ze pravé pro né€ sluzby finanéniho poradce nemaji vyznam.
ProtoZe:

4 maji malo penéz

4. protoze vlastné nic moc nepotiebuji
4. protoze si dokaZzou penize ulozit sami
4. protoze maji ucetniho

4. protoze jim penize uklada stryc, ktery pracuje u pojistovny, a mnoho dalsich nesmyslnych
dtvodd.

NENI TO PRAVDA

Maji malo penéz — Kazdy ma néjaky balicek penéz, se kterym kazdy mésic hospodari. U
nékoho je to patnéct tisic, u nékoho tieba sto tisic. Pro spokojeny a vyrovnany zivot kazdého
clovéka je ale dilezité, aby s témito penézi naloZil co nejlépe. Skuteéné NIKDO neni Stastny
z toho, kdyZ si musi penize ptijcovat. Rodina s pfijmem patnéct tisic bude samoziejmé FeSit
odlisné problémy. Bude se snazit v prvni fazi penize nejprve nékde usetfit a snizit tak
pravidelné mési¢ni vydaje, aby ziskala penize, které by mohla investovat do své budoucnosti.
Ale cil je u obou rodin stejny - Zit spokojeny a vyrovnany zivot — a to neni mozné, pokud
dluzite penize na kazdém rohu.
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FINANCE

nékteré cesty vedou nahoru

Nic nepoticebuji — Mate dvé moznosti finan¢niho planovani:
a) budete Zit jen v pritomnosti,
b) budete své vydaje a ptijmy planovat i do budoucnosti.

Prvni moznost Vam zajisti par let spokojeného zivota. Muzete si ale byt jisti, Ze dfive nebo
pozdéji budete muset dovolenou vytesit piijckou, bydleni také a o zajisténi v diichodovém
véku ani nemluvé. Piedstavte si, Ze najednou prijdou necekané vydaje, napt. Vam dim
zaplavi voda, odejde auto ... a Vy nemate vytvorenou jakoukoliv finan¢ni rezervu, nebo ji

maéte jen velmi malou. Co budete délat? Pijéite si! Anebo slevite ze svych narokii. Oboji se
neda nazyvat vyhrou!

Druha moznost Vam zajisti dlouhodobou prosperitu a spokojeny Zivot. Jaky je to pocit védét,
7e af se stane cokoliv, méte jistotu, Ze FINANCNE danou véc zvladnete bez vétsich problémd.
Prosté vite, ze mate kazdy rok uz dopredu pripravené penize na dovolenou, Ze méate dost
penéz na svoje stari, takze nebudete muset stradat, nebo ze si mizete dovolit vyménit po X
letech svoje auto za nové. Jaky je to pocit? Prijemny?! Bohuzel ne kazdy tyto pocity po letech

zaziva.

Mam tucetniho — Rozdil mezi tcetnim a finanénim poradcem je jako mezi instalatérem a
pokryvacem. Oba pracuji na Vasi novostavbe, ale kazdy je odbornikem na tplné jinou oblast.
Udetni VAm zpracuje Géetnictvi, udéla dariové pfiznani, vystavi faktury atd. Ale nedekejte
od néj, Ze Vam pomiize zoptimalizovat Vase pojisténi, sporeni a uvery, které mate. Necekejte
od néj dokonalou znalost finanénich produkti éeskych nebo zahrani¢nich bank. Proé?
ProtoZe instalatér je instalatér a pokryvac je pokryvaé. A Gcetni je ucetni a financni poradce
je finan¢ni poradce. Takhle jednoduché to je!

Stryc, ktery pracuje v pojistovné — At Vas ma Vas stryc sebevic rad, téZko Vam bude
moci jako zastupce pojistovny X nabidnout sluzby pojistovny Y. A hlavné...nenechte si
namluvit, Ze se dnes d4 vSechno vyftesit pojisténim. Tomu preci sami nevéerite?!

Nasim cilem je, aby finanéniho poradce mél kazdy, kdo je
ochotny pro svou finan¢ni pohodu a svobodu néco udélat!
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FINANCE

nékteré cesty vedou nahoru

a) Kariéra
4. Spravedlivy systém odmeénovani, kde kariérni postup i odmeéna presné odpovidaji vykonu.
4. Podpora a vzdélavani pro kazdého dobrého poradce.
4. Pevné dany plan kariéry s presné definovanymi hranicemi pro prechod na vyssi pozici.
4. Moznost vypracovat se na pozici Partnera a podilet se na celkovém zisku firmy.
4. Dosahnout kariérniho postu Rentiéra a ziskat exklusivni pravidelnou rentu.
4. Samostatny plan kariéry pro profesionalni finan¢ni poradce i manazery.
~ Moznost svobodné si zvolit svou profesni drahu poradce x manazer.
« Prostor proto, aby mohly vyniknout kvality jednotlivych pracovnikd.

~ Moznost prakticky neomezeného profesniho rtistu a s tim spojeného pravidelného
prijmu.

b) Portfolio

4. Nase portfolio produktii zahrnuje vSechny oblasti finan¢niho trhu.

4. Spolupracujeme s nejvyznamnéjsimi finanénimi tGstavy v CR, Evropé i na svété.
4. 11 bank

4. g investi¢nich spole¢nosti

4. 11 pojistoven

4. 4 stavebni spotitelny

4. 5 penzijnich fondu

¢) Analytické a informacni zazemi

4. Kvalitni tym analytikt zajistujici nasim poradctim plny servis a podporu pti sprave jejich
klientskych portfolii.

4 Vsichni poradce maji on-line pristup do své klientské databaze.

4. Vl]astni analyticky server, kde maji poradci 24 h denné€ pristup k nejnovéjsim novinkam a
analyzam ze svéta financi.

4. Klientska linka K2 — 603 296 292
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d) Uceleny vzdélavaci systém FINANCE

nékteré cesty vedou nahoru

Vzdélavani a prakticka priprava nasich poradcti a manazert je zakladnim kamenem naseho
rozvoje a uspéchu. Nejde jen o neustalé se uceni novych teoretickych informaci a poznatkd,
ale hlavné o to, ziskat schopnost tyto znalosti vyuzit v praxi pro kvalitnéjsi a efektivnéjsi
spravu nasich klientskych portfolii.

Jak efektivné vést své klienty, jak ispésné spravovat jejich portfolia a jak jim zajistit Spi¢kovy
dlouhodoby servis, to se uéi nasi poradci v nasi interni poradenské akademii.

Jak spravné postavit a ridit sviij tym, jak rozvijet své lidi, jak idealné komunikovat se svymi
poradci a jak je rozvijet v jejich kariére, to se uc¢i nasi manazefi na nasi interni manazerské
akademii.

4. Obchodni dovednosti

4. 7nalosti finan¢niho trhu

4 Rozvoj manazerskych dovednosti pri vedeni lidi
4. Osobni rozvoj jednotlivych pracovniki

4. Efektivni planovani a dosahovani svych cilt
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Jen ti nejlepsi dojdou az na vrchol...
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